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                            Богатство и свобода. Как построить благосостояние своими руками
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        Все мы работаем и зарабатываем деньги. Некоторые достигают успеха в карьере, другие строят собственный бизнес. Однако большинство из нас сталкивается с ростом расходов, превышающим темпы возрастания доходов. Именно поэтому наше благосостояние увеличивается медленными темпами, подобно движению черепахи. Важно понимать, что чтобы стать финансово обеспеченным, не нужно зарабатывать миллионы. Главное - научиться управлять заработанными деньгами. В этой книге вы найдете технологию достижения финансовой свободы, состоящую из трех этапов. Вам понадобится: 1) контролировать свои финансы и откладывать значительную часть доходов; 2) развить свое финансовое образование; 3) инвестировать отложенные средства в приносящие пассивный доход проекты. Даже начиная с нуля, без стартового капитала и больших ежемесячных доходов, вы сможете добиться успеха в течение нескольких лет. Книга предназначена для тех, кто работает и зарабатывает деньги и заботится о своем финансовом будущем. В ней вы найдете шаг за шагом инструкции по достижению финансовой независимости и росту благосостояния. Книга также содержит множество практических примеров и конкретные рекомендации по выбору проверенных и эффективных инвестиционных инструментов. Используйте знания и опыт из этой книги - станьте богатым и финансово свободным человеком с открытыми возможностями всего мира!
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                            Вкус жизни. Как достигать успеха, финансовой свободы и управлять своей судьбой
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        Цели сбережения и накопления денег для пенсии могут показаться скромными и недостойными в сравнении с достижением финансового благополучия на международном уровне. Кроме того, возможность обеспечить своим детям комфортную жизнь, где бы они ни пожелали проживать, является по-настоящему достойной целью. Желаете ли вы позволить себе регулярно отпускать себя каждый месяц и иметь достаточно средств для этого? И при этом ваши занятия, работа или бизнес только получали пользу, не страдая от этого? Желаете ли вы, чтобы работа не ограничивала вашу жизнь, чтобы вы имели возможность работать, отдыхать, проводить время с семьей и общаться с друзьями? Желаете ли вы, чтобы вас окружали с уважением в любой точке мира, и некоторые даже считали вас полубогом? И хотите ли вы получить все это уже сейчас? Конечно, это невозможно немедленно, но это потребует времени. И не приходите к этому в глубокой старости, а именно тогда, когда вы сможете наслаждаться всем полностью! Да, никогда не поздно начинать, будь то в 60 или в 50 лет... Но как здорово начать уже в 20! Все это вполне реально без всякого сверхъестественного. В книге вы найдете только практические, конкретные и действенные подходы. Берите, читайте, вносите изменения! Весь мир принадлежит вам!
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                            Построение отдела продаж. Ultimate Edition
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        Данная книга является наиболее узнаваемым произведением из литературы Константина Бакшта. Она представляет собой синтез его значительного опыта и мнений его команды экспертов в области развития отделов продаж. В течение многих лет Бакшт и его коллеги провели сотни проектов по всей России и другим странам, и собрали все самое ценное из этого практического опыта в одной книге. Это издание дает возможность применить технологии и методы, разработанные Бакштом, для улучшения отдела продаж и роста вашего бизнеса. Одно из ключевых отличий от предыдущих изданий состоит в том, что оно объединяет основные разделы двух предыдущих книг Бакшта - "Построение отдела продаж" и "Боевые команды продаж". Все материалы пересмотрены и обновлены на 2015 год. Это издание будет полезно руководителям, владельцам компаний и тем, кто только начинает свой бизнес, а также всем, кто ищет карьерный рост и стремится стать профессиональным руководителем в сфере продаж.
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                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        В сегодняшней сильной конкурентной среде успешность бизнеса зависит от наличия квалифицированных специалистов. В своей книге Константин Бакшт, опытный предприниматель и глава российского холдинга "Капитал-Консалтинг", представляет новую систему эффективного подбора персонала. Он обсуждает причины, почему традиционные методы не срабатывают и предлагает свою пошаговую технологию подбора, которая может быть применена как при найме с открытого рынка, так и изнутри фирмы через проведение конкурса. Также автор описывает альтернативный вариант - вербовку, когда вы уже знаете, какого сотрудника хотите пригласить в свою компанию. Внедрение этой системы в ваш бизнес сделает подбор персонала не проблемой, а конкурентным преимуществом. Книга направлена на собственников и руководителей коммерческих предприятий, а также на тех, кто только начинает свой бизнес.
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                            Построение отдела продаж. Ultimate Edition
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        Книга, написанная Константином Бакшта, является одной из самых популярных в российской деловой литературе. Она основана на богатом опыте автора и его компании в области построения отделов продаж. Описываются сотни проектов, проведенные в России, Украине, Казахстане и других странах. Издание объединяет ключевые разделы двух предыдущих книг и предлагает новые технологии для развития отдела продаж и повышения доходов. Оно будет полезно для руководителей, владельцев бизнеса, а также для тех, кто собирается создать свою компанию или стремится к карьерному росту в области управления продажами.
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                            Как загубить собственный бизнес. Вредные советы предпринимателям
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Константин Александрович Бакшт                                            

                    
                    
                        Автор данной книги провел исследование тысяч российских компаний и пришел к выводу, что владелец является основной опасностью для бизнеса в России. Многие предприятия обречены на провал уже на этапе создания, а даже если компания начинает показывать успехи, владелец может разрушить ее с помощью множества методов. Владельцы бизнесов попадают в типичные ловушки при попытке развития своих предприятий, и эти ошибки повторяются у владельцев совершенно разных бизнесов в разных частях страны. В книге автор старается перечислить основные ошибки, которые препятствуют развитию или уничтожают большинство малых и средних предпринимательских проектов в России. Если вы сумеете избежать хотя бы этих ошибок при создании своего бизнеса, ваше предприятие сможет стать образцовым и успешным. Книга предлагает читателю осознать эти ошибки и научиться устранять их, что поможет достичь успеха в бизнесе.
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                            Маркетинг 5.0. Технологии следующего поколения
                        


                                                
                            Авторы:                        
                                                    Филип Котлер,                                                     Хермаван Картаджайя                                            

                    
                    
                        В новой книге Филипа Котлера и экспертов MarkPlus, Inc. разгадываются секреты использования передовых маркетинговых технологий и анализируются сложности, с которыми сталкиваются маркетологи в современном мире. Издательский макет доступен в формате PDF A4. Узнайте, как преодолеть вызовы диджитализации и эффективно применить новейшие инструменты маркетинга для достижения успеха!
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                            Метод скользкой горки. Сторителлинг для Reels, Stories, TikTok-роликов и других форматов социальных сетей
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Дамир Нариманович Халилов                                            

                    
                    
                        Социальные сети заполнены огромным количеством информации, и все больше людей становятся ее создателями, а не только потребителями. Это приводит к увеличению конкуренции за внимание пользователей. Дамир Халилов, эксперт по SMM, утверждает, что использование техник сторителлинга помогает преодолеть основной барьер социальных сетей: "Все, что не прочитано, будет не прочитано". В своей книге он делится методом "скользкой горки" и другими эффективными приемами сторителлинга, которые применяют успешные писатели, сценаристы и рекламисты. Эта книга научит читателя создавать увлекательный контент для различных платформ, таких как Instagram, TikTok, YouTube, и получать максимальную отдачу в форме лояльных подписчиков и возможностей для монетизации.
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                            Логотип, который вам нужен. Руководство по созданию актуальной айдентики для бизнеса
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Полина Ильинична Калашникова                                            

                    
                    
                        В книге "Как понять, какой логотип вам нужен" Полина Калашникова делится своим опытом и знаниями о создании фирменного знака. Она объясняет, что логотип - это не просто картинка, а отражение целей, ценностей и философии бренда. Автор подчеркивает важность тщательного подхода к разработке логотипа, чтобы компании было легче привлечь свою целевую аудиторию и создать сообщество вокруг себя. Полина рассматривает четыре популярных стиля айдентики и помогает предпринимателям выбрать наиболее подходящий для их бизнеса. Независимо от уровня понимания дизайна, важно лишь знать свой продукт, своих потребителей и умение найти правильного специалиста.
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                            Питч всемогущий. Как доказать, что твой сценарий лучший
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Чарльз Харрис                                            

                    
                    
                        Блокбастер "Чужой" (1979) был представлен продюсерам с использованием всего трех слов: "Челюсти в космосе". Этот метод краткого и выразительного описания проекта стал классическим примером успешного подхода к продвижению.

Автор книги, Чарльз Харрис, делится своим опытом в продвижении кино и телевизионных проектов. Он указывает на важность не только хорошо написанного сценария, но и на умение презентовать его эффективно и убедительно. Отточенные навыки представления и стратегическое мышление помогают сценаристу привлечь внимание продюсеров и инвесторов.

Книга также содержит множество ценных советов по планированию и продвижению проектов, помогая авторам и сценаристам обрести уверенность в себе и добиться творческой реализации и признания.
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                            Я – копирайтер. Как зарабатывать с помощью текстов
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Майя Игоревна Богданова                                            

                    
                    
                        Эта книга предназначена для тех, кто хочет развиваться в копирайтинге или уже работает в этой сфере. Важно не только уметь писать хорошо, но и уметь находить заказчиков, поддерживать с ними отношения, эффективно управлять рабочим временем и не теряться от критики. Автор книги, основатель «Школы контента» Майя Богданова, делится секретами успешного копирайтинга и увеличения заработка в этой профессии. С ее помощью вы сможете повысить свои навыки, стать востребованным специалистом и наслаждаться процессом работы.
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                            STOLZ фриланс, или Как мы стартапы запускали
                        


                                                
                            Автор:                        
                                                    Юлий Штольц                                            

                    
                    
                        Эта необычная книга приглашает нас окунуться в мир фриланса и стартапов, который помимо своей сложности, на самом деле находится совсем близко, прямо у нас под носом. Ее автор делится своим опытом, анализирует ошибки, которые совершил в процессе работы над собственными проектами, и предлагает стратегии для успешной работы на фрилансе. Это уже третья книга автора по предпринимательству, что свидетельствует о его опыте и знаниях. Книга поможет вам открыть историю своих успехов, обратить внимание на важные моменты и находить правильные решения для ваших проектов. Помните, вы - потрясающие!
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